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重要資訊 

1.  本人為客戶提供的分析，包含基於歷史 

數據而預估假設值，會採取較保守的判斷， 

以增加準確性。 

2.  財務策劃書內所提出的任何理財建議， 

因應未來所發生的事情的不確定性，本人不 

保證任何假設和回報會如策劃書所寫發生。 

3.  客戶需留意因執行本財務策劃書內之建 

議所面對之風險，包括利率、匯率和市場等 

各項風險。 

4.  本人將盡力協助客戶明白此財務策劃書 

之內容，客戶如有疑問，亦歡迎隨時提出。 

5.  本人向客戶所收集的個人資料，將會嚴 

加保密不會外流，並小心處理。 

 

 



 財務策劃書摘要 

本人檢視委托人林小蕙董事長的個人財務狀況，清晰釐訂理財目標，並提出財務

建議，同時嚴守紀律執行接下來的財務規劃工程，以便如期順利達成理財目標。 

 案例家庭背景介紹 

【家中成員基本資料】 

稱謂 姓名 年齡 職業 備註 

客戶 林小蕙 58 企業家 半退休狀態 

子女 李青青 36 永發(股)公司員工  

子女 李佳佳 32  定居美國 

子女 李宣宣 25 學生 雪梨大學 

【家庭財務狀況表】 

林董事長 
月收入：30 萬  

現金：約 137.6萬 (股票帳戶) 

定期存款：約 4000萬  

股票市值：約 159.7萬 

基金市值：約 96萬 

房屋(停車位)：約 4,359 萬  

勞 保：1,975,500(未來值 43900*45)  

【資產負債表】【收入支出一覽表】【現有保障】詳見財務策劃書 



【林董事長理財目標】 

項次 理財需求 目標所需時間 理財目標分類 

1 家庭緊急預備金 180萬

(六個月目標) 

立即 短期 

2 李大發遺產分配 立即 短期 

3 李宣宣婚禮費用 1年 短期 

李宣宣求學費用 1年 短期 

4 購屋 立即 長期 

5 家庭保障&稅賦規劃 立即 短期 

6 退休規劃 2年 短期、中期 

 財務資料分析、診斷與評估 
從林董事長所提供的數據，分別製成「財務收支(表四)」、「資產
負債(表五)」，並從中了解目前的收入與支出情況。進而細部分
析及針對「個人財務風險與需求」，進行評估與診斷，內容如下： 
 
(一)財務指標分析：  

  
短期償債能力：(流動性資產÷短期負債)  

 由資產負債表得知：林董事長並無短期負債，資產狀況良好，
有充足的流動性，有足夠短期償債能力。因此，建議充分利用現
有累積的流動資產，以便早日達成設定理財目標。  
【若數據<1，生活易陷入週轉不靈的窘境(歐美的數據設定為≧ 
1.5) 】 

  
負債比例大小：(總負債÷總資產) 

 0 ≦ 0.5：無負債，不造成生活壓力。若數據>0.5，顯示大
部分是舉債而購得的，同時也較容易造成過大的生活壓力。  

  
生活週轉金充裕度：(流動性資產÷每月薪資收入) 

137.92≧ 3~6：(數據<3，太冒險；數據>6，又太保守)。生活
週轉金相當充裕，其實過於保守。一般而言，生活週轉金大約預
留月收入的 6 倍即可，而蔡先生高達 198倍，明顯手中現金部
位充裕。【建議降低現金部位到 6，善用資產配置增加投資效益
以期順利提早達成財務目標。】  

  
 
 



相對收支率：( 目前的年收入÷區域平均收入)/( 目前的年支出÷
區域平均支出) 
1.02 > 1.0：數據>1，比率愈高，表示在台灣地區收支的比重地
位。由數據可知家庭收支管理相當台灣地區收支的比重地位。但
仍應提高理財收入或開源節流。  

  
財務自由度： (目前淨資產 x 投資報酬率)÷(目前區域平均支
出)  
8.76 > 1.0：數據>1，表示財務自由度較理想。數據愈高，表示
愈不需要依賴工資生活。依此數據顯示，目前生活仍需依賴工作
收入。建議可增加收入且適當規劃來增加財務的自由度。   
 
淨儲蓄：(年儲蓄額÷年收入)  
0 ≧ 25%：年儲蓄為 0，雖遠不及 25%，但現金部位超過 4000 萬，
儲蓄的規劃是有必要的。在負利率時代，更要慎選理財工具，讓
錢滾錢產生複利效果，創造非工作收入。建議移轉一些現金作為
儲蓄，同時要留意風險管控，著重資金配置(風險理財與無風險
理財的比例)。  
 
(二)風險保障分析： 
 
1.從表六可以知道，林董事長家庭的保障需求狀況。 
 
2.保額所計算出的是對家庭的責任。經試算：家庭保障需求合計：
1590萬，且林董事長除意外險外無任何保險。 
 
3.在醫療保障方面：根據資料林董事長完全沒有醫療保障，且從
家庭收入支出一覽表，得知工作收入佔 92%的比率，因此必須加
強保護工作失能的風險。另其他家人也並未規畫醫療保障及失能
看護風險，為確保醫療品質，建議加強醫療及失能看護之風險規
劃。 
 
(三)收入結構比： 
 
1.工作收入：理財收入：其他收入=92：8：0。 
工作收入佔 92%，顯示目前仍依賴工作所得，應多留意工作收入
之穩定度；而理財收入只佔 8%，建議調整資產配置，定期定額、
分散風險，讓時間複利滾存來達到穩定獲利，進而提高非工作收
入。 
 
2.保費支出：無 ，但全家醫療、失能風險保障明顯不足，建議
須重新調整規劃，利於風險轉移。 
 

3. 其他支出：無。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 擬定財務規劃建議書  
 
理財規劃是一個在財務上以現況條件，實現未來目標的過程。綜合蒐集資料依林
董事長所設定的財務目標，及財務目標的優先順序，並逐一評估試算目標需求缺
口(下圖)，規劃建議。 
【目標需求缺口一覽表】 

項次 理財需求 目標所需時間 理財目標分類 已準備 需求缺口 

1 家庭緊急預備金  

(六個月目標) 

立即 短期 180萬 0 

2 李大發遺產分配 立即 短期   

3 李宣宣婚禮費用 1年後 短期 105萬 0 

李宣宣求學費用  

(碩士班 2年) 

1年後 短期 147萬 0 

4 購屋 立即 短、中、長期 4459萬 16900萬 

5 家庭保障&稅賦規劃 立即 短期 0 1590萬 

6 退休規劃 2年 短、中期 4000萬 1700萬 
 
(一) 家庭緊急預備金 
家庭緊急預備金建議：建議由林董事長原本每年提撥給李大發先生的
360萬提撥 180萬來因應，餘額重新資產配置。 
(二)李大發先生遺產分配 
 
初步估算，李大發先生之總資產約為 9,841萬元，加上前二年贈與
440萬元，扣除基本免稅額及所列舉扣除額，遺產稅約為 984 萬元。 
繼承的比例分配，依民法第 1144條之規定： 
配偶與直系血親卑親屬(子女)共同繼承時，按人數平均繼承遺產。 
所以林董事長及三位子女各可繼承之遺產約為 2,214萬元。 
(三) 家庭保障 & 稅賦規劃 
 
家庭保障的規劃，是為維持家庭日常生活所需，所必須事先考量的財
務安全計畫。這不僅是個人理財的基本要件，更是鍾愛家人的具體行
動。因為林董事長是完全沒有醫療保障，為確保醫療品質，建議規劃
完整的保險加強醫療保障至 8,000~10,000(元/日)及失能看護之風險
規劃。 
稅賦規劃的部份，經試算：林董事長可規劃保額約 1,587萬。 
 
 



(四) 李宣宣的婚禮或研究所費用 
 
A李宣宣的婚禮費用 
 
李宣宣目前念雪梨大學三年級，林董事長希望他若有對象可以在畢業
後趁早結婚。其需求金額(未來物價)在通膨 2%及 5%投報率下，計算
所需結婚費用。李宣宣結婚約需 105 萬，林董事長已準備好。 
B李宣宣的求學費用 
李宣宣目前念雪梨大學三年級(考量雪梨大學研究所學雜費收費標準)
其需求金額(未來物價)在通膨 2%+學費成長率 3%=5%及 5%投報率下，
計算所需教育金費用。李宣宣念研究所未來約需 147 萬，林董事長
已準備好。 
(五)退休規劃 
因林董事長已處於半退休狀態，以所得替代率 80%來計算，會以每月
24萬元來做為退休支出。預估通膨 2%，退休前年平均投資報酬率 5%，
退休後 5%。目前定存帳戶已備 4000 萬定存，扣除預估社會保險退休
給付各為 197.6 萬後，分別以 2年及 6年來試算退休金缺口，如下
表： 
(六) 購屋 
 
林董事長想要將原有的房子換購二間新屋，一戶和大女兒同住，另一
戶備留給李宣宣將來結婚後居住。經試算，若購買一戶 80坪與女兒
同住，另一戶 50坪備留給李宣宣結婚後居住，預估通膨 2%，年平均
投資報酬率 5%，新屋房價成長率 3%，舊屋房價成長率(扣除折舊率)2%。
所需金額約為 16,900萬，目前原有房子的價值為 4,359萬。預估每
月分別提撥$ 1,056萬元。 
五、執行計畫 
 
面對人生各種規劃，個人認為風險管理應該先考量在前，因為它會造
成財務減損而形成財務不安全，甚至會讓所有努力付諸流水，在實現
夢想、追求財務自由之前，必須事先解決將來已知及未知的風險與問
題，就風險管理建議調整如下： 
 
(一)將個人保障的缺口補足： 
為了保有良好的醫療品質，林董事長的保障都是以較高的規格來規劃。
住院 10,000元/日，可以享有頭等房至 VIP病房的照護。且用定期壽
險來做好預留稅源。這樣規劃的保費$789,265可由原本提撥給李大
發先生 180萬來支付。 
 
(二)退休金 
 
由於退休是必須確定且不能冒險也無法重來的，優質的退休工具應該
要具備安全、鎖利、照顧一輩子且留給自己用這幾項原則。 
若是像表十一只將所有的退休金放在定存，雖也算是安全，但卻會因
為通澎，而造成退休金實質上的損失。 
 
所以會建議以台幣、美元的增額型終身壽險這類確定性的商品搭配變
額年金(全委代操)。利用雙元貨幣及投資型保險，進可攻退可守，立
於不敗之地。可讓林董事長享有安全無虞的退休生活。 



 
將定存 4000萬拆成美元增額型壽險 1000萬(6年期)，台幣增額型壽
險 1000萬(6年期)，投資型保險 2000萬(躉繳)。購買另外再以每年
提撥於李大發先生的 360萬扣除醫療失能保費後，提撥 250萬加買美
元增額型壽險(6年期)。 
 
如果林董事長繼續的由公司提撥每年 30萬的退休金，則三張保單可
於 85歲時有超過一億元的價值，增額型壽險的部份就佔了約 6500萬。
如果林董事長馬上退休，每個月 24萬元的退休金，在 10年內可先利
用其它資產，再開始從保險提撥退休金。這樣在林董事長 85歲時，
三張保單約有三千萬的現值。充分達到其進可攻退可守的效果。 
 
 
(三)購屋 
林董事長想和大女兒一家同住並為小兒子將來結婚購置新屋。由表十
二可知所需金額約為 16,900萬，目前原有房子的價值為 4,359萬。
預估每月分別提撥$ 1,056萬 元。若貸款約 12,542萬元，20年期，
依目前房貸利率 1.95%試算，每個月還款金額約為 63萬。 
依目前房市較為不穩定，QE已有退場跡象，以及央行升息的消息不
斷。最主的因素還是李宣宣尚未畢業，將來是否繼留澳洲是未知數。
加上種種的負面消息，建議林董事長可暫時觀望，不做決定。 
 
六、追蹤結果與後續服務 
 
根據林董事長所提供的財務資訊及理財目標，相信對此策劃書能充分
了解此規劃意義及對您和家人有所幫助且樂意開始執行，也相信願意
針對現有資金作更積極有效的投資理財布局，同時嚴守紀律執行接下
來的財務規劃工程，以便如期順利達成理財目標。 
 
任何計畫永遠趕不上變化，因此依全球市場景氣循環波動來適度調整
投資標的，以期能充分維護客戶資產。而針對本規劃內容之數值，皆
屬預估假設值。對於身為財務顧問，為確保財務目標能順利完成，更
應在金融投資領域中，應努力加強自己的深度及廣度，在幫您解決專
業問題時，方能從大方向、大領域去思考，同時必須與您保持相互聯
繫，並隨時留意各種財經情勢及景氣變化之訊息，如果當市場有所變
化時，當適時通知並協助調整資產配置，以順利完成目標，故希望與
您達成共識至少每半年後續追蹤。  
 
追蹤項目包括:  

1.提供投資理財資訊並確認各項數據是否如預期。  
2.家庭收支、資產負債是否出現異常變動。 
3.確認理財需求及目標有無改變。 
 

七、結語 
 
長期以來，一直本著成為客戶終身的理財夥伴的精神，不斷協助客戶
處理風險與財富管理，尤其在金融海嘯爆發之後，全球尚在緩慢恢復
的同時， 卻又再爆發歐債的問題， 對於嚴峻的金融環境，更是身為
財務顧問的一大挑戰。 



 
因此期許自己堅持以客為尊，秉持專業、客觀、服務與道德，凡事以
客戶最大利益放在第一位來考量。不斷的抱持終身學習的態度，提升
專業，幫助更多家庭做好風險管理，遠離貧窮與不幸，為人生三大風
險：活的太久、走得太早、走不了，做好準備。 
 
提供問題解決方案，並善用金融工具，創造富足一生的財務策劃。 
 
感謝林董事長的支持與信任，提供『家庭收支』、『資產負債』，才能
順利完成這份財務策劃書。 

 
 


