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財務策畫書 
客戶：黃國維先生 

重要資訊: 

1. 本人為客戶提供的分析，包含基於歷史數據而預估假設值，會採取較保守的判斷，以增

加準確性。 

2. 財務策劃書內所提出的任何理財建議，因應未來所發生的事情的不確定性，本人不保證

任何假設和回報會如策劃書所寫發生。 

3. 客戶須留意因執行本財務策劃書內之建議所面對之風險，包含利率、匯率和市場等各項

風險。 

4. 本人將盡力協助客戶明白此財務規劃書之內容，客戶如有疑問，亦歡迎隨時提出。 

5. 本人向客戶所蒐集的個人資料，將會嚴加保密不會外流，並小心處理。 

財務顧問：陳宇華 

中華民國 103 年 10 月 15 日星期三 



 

此份文件為您個人專屬機密文件，除法令規定或其他正當理由，針對所有資料將善盡保管之責。    - 2 - 

前言: 

在國外，『全方位理財』行之多年，顧問針對客戶本身不同生命階段的需求、風險承受度、投

資觀念…等通盤考量後，提出全面、客觀的理財規劃建議。世界上沒有單一種金融商品，就

可以滿足人生不同階段之需求，反而需要各種不同工具的動態搭配組合，才能將每一個階段

性之目標逐步完成。面對現在國際間可能潛在的金融問題，影響全世界經濟走勢，目前正處

於經濟泡沫邊緣階段，該如何透過妥善的資產配置進行投資及兼具風險控管，全方位的理財

顧問更是扮演著舉足輕重的角色。 

 

再幾次的訪談中知悉，您的現況與未來展望，轉職方向決定未來的落點，而婚姻更是人生邁

入另外一個重要階段的開始。透過客觀的財務策劃分析及建議，讓您更了解此次規劃的目的，

善用保險及與人生相關的規劃工具，保障您人生的努力與選擇，進而邁向財富自由及人生自

由的目標，符合您的期待，以您的最大利益為依歸，這才是財務策劃師的任務。 

 

人的生、老、病、死、殘、終，皆列入妥善規劃，協助您順利完成夢想，享受安穩的人生。 
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自我介紹： 

陳宇華 

 

現職： 

AIA 友邦人壽台灣分公司業務總監(保險業務年資 20 年)。 

 

台灣證照： 

考試院人身保險代理人資格、人身保險業務員資格、人身保險業員中級業務員資格、產物保

險業務員資格、外幣保單業務員資格、年金保險業務員資格、人壽保險管理人員資格、投資

型保險商品業務員資格、銀行內部控制與稽核人員資格、初階授信人員資格、理財規劃人員

資格、信託業務人員資格、資產證券化資格、投信投顧業務員資格、企業內部控制人員資格。 

 

中國證照:中國保險經紀人資格、中國保險代理人資格。 

 

榮譽： 

2007 壽險公會最佳優秀內勤獎。 

2009-2012 IDA 世界華人龍奬(世界華人金融保險業最高榮譽殿堂)。 

2009-2010 CMF 中國保險菁英圓桌大會傑出業務營銷金獎(台灣第一人) (兩岸四地規格最

高、影響最廣的行業精英年度盛會)。 

2009-2012 MDRT(美國百萬圓桌會議為全球保險業務行銷人員最高獎項)。 

2010-2011 年 CMF 中國保險之星鑽星會員資格。 

2011 MDRT COT(3 倍 MDRT 業績) 。 

2011 IFPA 金勤獎資格(最高榮譽)。 

2013 GAMA美國國際保險經理人協會會員資格(全球保險經理人最高榮譽)。 

 

信念： 

本人大學二年級踏入保險業堅持至今，秉持滿足客戶多元需求及立體風險規劃概念，透過 E

化的分析工具及資訊系統，協助客戶達到全方位動態的終身理財規劃需求。同時提倡客戶公

益保單的捐贈，讓保險這個人類最偉大的發明，可以因為觀念的轉換將功效發揮到極致。 

 

社會公益： 

1. 舉辦花蓮偏鄉『幼兒』足球賽 

2. 發起『終身捐贈米糧到偏鄉』活動 

3. 認養花蓮東里國小及台東大溪國小棒球隊 20 年米糧 

4. 發起『牛樟愛台灣，種樹救地球』活動 

5. 捐贈物資到花蓮偏鄉 11 所國小 
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所屬公司介紹: 

 

友邦保險控股有限公司及其附屬公司是最大的泛亞地區獨立上市人壽保險集團，在亞太區 17

個市場營運，包括在香港、泰國、新加坡、馬來西亞、中國、韓國、菲律賓、澳洲、印尼、

台灣、越南、紐西蘭、澳門和汶萊擁有全資的分公司及附屬公司、斯里蘭卡附屬公司的 97%

權益、印度合資公司的 26%權益，以及在緬甸的代表處。 

集團在亞太地區(日本除外)領先同業，並於大部分市場穩佔領導地位。截至 2013 年 11 月 30

日，集團總資產值為 1,470 億美元。集團透過遍佈亞太區的龐大專屬代理及員工網絡，為超

過 2,800 萬份個人保單的持有人及逾 1,600 萬名團體保險計劃的參與成員提供服務。 

友邦保險控股有限公司於香港聯合交易所有限公司主板上市(股份代號為「1299」)；其美國

預託證券(一級)於場外交易市場進行買賣(交易編號為「AAGIY」)。 

2011 年， AIA 友邦保險集團看好台灣壽險市場，增設業務員通路，並再次以創新的 iPad 無

紙化的保單銷售業務模式，積極開發創新多元平台，並提供專業的企業團體保險，提供台灣

保戶更快捷的保險服務。 

截至 2013 年 12 月底，AIA友邦人壽是業界唯一連續八年十六次獲得金管會「提高國人保險保

障方案」績效優良獎勵之保險公司，獲獎次數居國內 29 家壽險公司之冠，更於 2013 年 7 月

獲得台灣保險卓越獎之「外商保險分公司卓越獎」；並致力於推動「健康生活」的企業公益

理念， 克盡企業公民的責任。https://www.aia.com.tw/zh-tw/index.html 

 

 

https://www.aia.com.tw/zh-tw/index.html
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規畫大綱 

1. 客戶現況分析 

2. 轉職方向分析 

3. 結婚前後財務分析 

4. 財務資料分析、診斷與評估 

5. 擬定財務規劃建議書 

6. 後續服務 



 

此份文件為您個人專屬機密文件，除法令規定或其他正當理由，針對所有資料將善盡保管之責。    - 6 - 

1.客戶現況分析: 

1. 客戶雙方成員現況: 

黃國維家庭現況

外婆

舅舅
黃媽媽56歲

在momo上班

妹黃佳琪
學生22歲

黃國維32歲
薪水46000

MOMO

木柵25坪出租
月收租16000

同住木柵32坪，
屋齡26年無貸款

投資型保單月繳10000元，
保額800萬，5年保價金58萬
月存10000-15000元2年，
帳戶32萬

服裝公司年均營業額約3億3千
萬左右，稅後淨利約有6%。

未婚妻陳靚家庭現況

陳父65歲 陳母61歲

陳靚31歲
薪水38000

新版特區70坪市價3500萬

格立貿易
兒童玩具貿易

0存款

主要經營玩具槍市場，近三年來每
年稅後淨利都有500 萬以上
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2. 雙方期待: 

預計年底結婚，家庭基金雙方各出20000，預計生三個小孩

黃國維32歲
薪水46000

陳靚31歲
薪水38000

20000

20000

 

3. 雙方家長期待狀況: 

男方家長期待

舅舅52歲

黃國維32歲
薪水56000

198萬每年分紅
MOMO

黃國維是織品服裝學系畢業，舅舅希望國維到MOMO公司幫忙，可
以為他架構網拍甚至於發展大陸市場，因此國維舅舅提議月薪
56,000元，每年還讓國維分紅淨利10%，將來退休後就由國維接手
服裝公司。

外舅舅會把外婆接來同住，目前居住的房子舅舅會出資稍加整修裝
潢，讓國維結婚後與母親以及佳琪一家四口居住。

黃媽(56歲)退休沒收入後，黃國維再負擔媽媽退休後生活。
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女方家長期待

陳靚父65 歲，母61 歲， 由於已屆退休年齡，希望獨生女結婚後可
以與女婿同住，格立公司就交棒給女兒與女婿接手經營，公司有些
長期固定客戶，近三年來每年稅後淨利都有500 萬以上。

岳父母退休後不須他們供養，但也不會有其他資產贈予，目前新板
特區這間房子70坪市價約3,500萬沒有貸款，但向銀行設定了L/C額
度2000萬，國維與陳靚可與岳父母同住，將來兩老百年以後此間房
子會傳給陳靚。

格立貿易 新版特區70坪市價3500萬
L/C設定2000萬

 

 

4. 資產現況: 

 

項目 黃國維 陳靚 

年收入 552000 456000 

活期存款  320000 0 

定期存款 0 0 

股票市值 0 0 

房屋 0 0 

汽車 0 0 

保單價值準備金 585850 0 

總計 1457850 456000 

 

在蒐集資料過程，得知黃國維先生面臨人幾個重要的選擇及必然的準備: 

1. 職場轉換跑道的考量，及可能承接公司經營的考驗 

2. 婚姻籌備花費及婚姻後的基金提撥，教育基金的準備 

3. 黃母的退休規劃 

4. 夫妻倆保險規劃的補足 

以上將是本策畫書的規劃重點
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2. 轉職方向分析 

1.服裝市場分析 

黃國維先生的舅舅經營的是服裝公司，台灣市場的萎縮，所以轉向大陸代工合作，及希望透

過網路進軍大陸市場，所以須分析中國服裝市場狀況。 

 

中國服裝市場概況 

一、市場概況 

 中國龐大的人口組成了一個龐大的服裝消費市場。由於各類要素成本持續上升、人民幣

升值、國內外市場需求放緩等因素的影響，2013 年服裝類限額以上批發和零售業零售額

為 8,180 億人民幣，同比增長 11.5%，較 2012 年的 17.7%有所放緩。 

 從整個行業中來看，中國的服裝品牌因為市場消費結構的改變，形成新的兩大不同陣營。

第一大陣營就是走高端路線的服裝品牌。這部分消費者是高收入群，他們對奢侈品和高

檔品牌的消費能力在不斷增長，同時也更加講求服裝品質及購物體驗。第二就是走大眾

路線的服裝銷售陣營，如 Uniqlo、ZARA、H&M 將平價、時尚設計集於一身，受到特別是

年青消費者青睞。 

 據香港貿發局於 2012 年做的一個內地服裝消費者調查，受訪者表示購買衣服的主要原因

是有實際需要以及因應季節變化，然而也有不少是因為打折促銷推廣及為了緊跟服裝潮

流。選購衣服的標準先重品質，其次是價格合理和款式時尚。消費者有經常逛服裝店的

習慣，近七成最少每個月逛服裝店一次，光顧服裝店時間以周末或公眾假期為主，而購

物地點則以百貨商場最受歡迎。  

 當利潤逐漸削薄，創新技術開發成為企業競生的轉折點，例如一些服裝品牌與上游仿真

功能性纖維生產企業建立戰略合作夥伴關係，逐漸形成由上游原料創新引領終端時尚潮

流的趨勢。仿真功能性纖維既能保證成衣的美觀舒適，也能兼顧環保性及安全性，在性

價比上較天然纖維有明顯優勢。  

二、競爭形勢 

 近來，由於成本上升，人民幣升值，加上傳統歐美市場疲軟，外貿加工型企業急需尋找

新的增長點，於是紛紛把目標指向國內市場，市場競爭將進一步加劇。成本上漲也要求

企業提高服裝檔次，加強產品設計，改變服裝企業緊緊依靠價格的競爭方式。 

 目前，中國的高端服裝市場幾乎完全被來自法國、德國、義大利、日本、美國、英國、

韓國等國家的服裝品牌佔領。香港、台灣品牌則主要集中在中端市場，而國產品牌主要

集中在中低端市場。 

 服裝市場在近年整體增長相對較慢，但快時尚、網購等的銷量卻保持增長。其中，ZARA、

H&M 等歐洲品牌於近年在中國市場的份額增長明顯。這主要歸因於其親民的價格和多元

的設計，既緩解了服裝價格上漲帶給消費者的壓力，又滿足了消費者的購買需求。據瞭

解，以 ZARA、H&M、GAP 和 Uniqlo 為代表的快時尚品牌將加速佈局國內市場。 

三、銷售管道 
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 內地服裝的銷售管道已由過去的百貨商店、專賣店、農村集市發展到倉儲商場、超市及

連鎖銷售、專業服裝市場、服裝流通中心、郵購、電視銷售、網上銷售等多種銷售方式。 

 網購市場：中國電子商務研究中心發佈報告稱，自 2009 年起，中國服裝網購市場交易規

模呈逐年增長態勢，2014 年中國服裝網購市場整體規模將達到 6,153 億元，同比增長

41.5%，占全國網購市場規模的 22.1%。中國電子商務研究中心分析認為，2014 年中國服

裝電子商務市場發展將呈現以下運行趨勢:一是服裝電子商務整體規模將穩步擴大，佔據

中國網購市場的絕對份額。二是服裝移動電子商務將迅猛發展。三是服裝電商將加強自

身「誠信度」建設，為消費者營造一個交易透明、支付安全的網購環境。四是「店」與

「電」相輔相成，線上線下融合發展。五是個性化的定制服務將引起服裝電商的關注。

在 B2C 服裝網購市場，天貓、京東和凡客為主要平台。不論是品牌商還是管道商，紛紛

開展電子商務，主要原因有三，一是可以降低成本，二是便於跟蹤市場行情、獲取客戶

資訊，三是用作解決庫存的重要管道。  

四、進口及貿易法規 

 2005 年起，服裝的關稅已由中國加入世界貿易組織時的平均 22%-25%下降到 14%-16%，

部分化纖服裝也降到 17.5%。但由於近年來品牌特許經營的廣泛開展，大部分國外服裝

品牌在內地實現品牌生產本土化，只有部分高級成衣品牌會感受到稅率調整帶來的好處。  

 

小結: 

網購進入中國市場是趨勢，相關管銷成本相對較低，台灣設計，中國代工生產，中國銷售，

台灣有地利之便，更容易掌握市場先機，王國維先生可以善加利用年輕有創意，相對熟悉電

商模式，可將 momo 的店+電效率結合，有機會走出自己的風格及將收益往上提升。 

 

2.玩具(槍)市場分析 

黃國維岳父母經營的是玩具(槍)公司，玩具最強競爭市場在中國，不過最大商機也是在中國，

所以矛與盾的問題要分析，才能客觀判斷經營方向與模式。而長久以來，玩具槍一直在遊戲、

治安兩極考量標準的模糊地帶尋找生存空間，延燒許久的玩具槍爭議不僅沒有落幕的態勢，

市場對於它的迷戀反而與時俱進，究竟，這一場玩具槍口水戰要如何取得平衡點？製造廠商

本身又是如何看待玩具槍市場？由於玩具槍屬於較敏感性的產業，各國對此均有不同之規

範，像我國出口一律需核報警政署，然後管區警察局驗証過後方可出口，內銷則須加紅滑套；

義大利要紅頭；美國要噴螢光橘紅頭，有些州不准販賣，隨著各國政府因應民情反應經常有

變數。 

 

中國玩具市場概況 

一、市場狀況 

 中國玩具市場按大類分主要有電子類、機械模型類、塑膠玩具、木製玩具等。除傳統的

玩具之外，模型玩具、專利授權玩具（電影玩具、卡通玩具等）、玩偶、高科技玩具、

益智玩具、互聯網相容玩具以及適合成年人休閒娛樂的成人玩具也不斷推出。 
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 據市場調查公司 Euromonitor 估計，中國玩具及遊戲市場的零售總額由 2010 年的 463 億

元上升至 2013 年的 689 億元[1]，平均每年的增長幅度 14.2%。 

 隨著城市居民收入提高、生活質量的改善，內地居民對玩具的需求已開始從傳統的、中

低檔次的電動型、拼裝型、裝飾型玩具轉向新穎的電子型、智慧型玩具及高檔的毛絨、

布製類裝飾型玩具。 

 中國內地 14 歲及以下的人口約有 2.23 億。2013 年第十八届三中全會審議通過了《中共

中央關於全面深化改革若干重大問題的決定》，當中提出一方是獨生子女的夫婦可生育

2 個孩子的政策。目前，中國內地每年約有 1,600 萬個嬰兒出生；根據中國社會科學院

人口與勞動經濟學網的預測，政策放寬後會為中國每年額外增加 100 萬-200 萬個嬰兒。

加上內地經濟增長穩定，相信中國內地玩具市場的前景亮麗。 

 據香港貿易發展局 2014 年發布《中國內地玩具消費調查》，可以歸納出一些玩具消費者

的特徵： 

1. 93%的受訪家長認同「我希望孩子有開心和快樂的童年，我會持續買玩具滿足孩子對

玩具的需求」。對於較年長的孩子（6-14 歲），家長會以玩具作為獎勵孩子努力的

禮物。 

2. 孩子 3 歲開始懂得向父母表達和爭取自己喜歡的玩具，隨著孩子年紀漸長，他們的

影響力越來越強。 

3. 大部分孩子（73%）是從朋友間獲取玩具潮流的資訊，9-14 歲的孩子通過「互聯網」

和「電子遊戲」獲取玩具資訊，顯著高於其他年齡段的孩子。 

4. 受訪家長最注意的因素是安全（66%）和款式/外觀設計（55%）。 

5. 不同年齡段的女孩子都喜歡毛絨布偶和娃娃公仔，而男孩子則喜歡遙控/電動玩具。 

6. 家長年均購買玩具次數由 2010 年的 10.5 次下降到 2014 年 8.8 次；而年均玩具消費

總額則由 2010 年 799 元，上升到 2014 年 1,069 元。 

7. 大型玩具專賣店/玩具城是家長最常為孩子選購自用玩具的渠道（70%）；其次是百

貨公司（50%）和超市/大賣場（49%）。 

8. 網上購物已成為內地潮流新趨勢。2010 年調查顯示，只有 14%的受訪家長表示過去

1年曾在網上購買玩具；2014 年的調查發現該比例已上升到 46%。 

9. 過去 1 年曾經網購玩具的受訪家長當中有 79%表示通過「淘寶」平台購買玩具，其

他主要平台還有「天貓」（56%）和「京東商城」（39%）。在網上購買玩具的平均

價格為 112 元。 

 

二、競爭狀況 

 中國是一個玩具生產大國，據估計，全球約 75%的玩具在中國生產。最重要的玩具生產

和出口基地是「五省一市」：廣東、江蘇、上海、山東、浙江和福建。廣東又是中國的

玩具大省，主要集中在深圳、東莞、廣州、汕頭澄海、佛山等地。中國玩具業大部份的

出口是為國外品牌加工生產。 
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 中國玩具市場競爭日趨激烈，高端玩具市場由外資佔據，其餘中低端價位的玩具市場以

本土品牌爲主。目前世界著名的玩具企業都在內地設有分廠或與國內廠家合作生產玩

具。世界主要玩具公司大多已通過銷售代理或設立中國市場部進入中國市場，如美國的

美泰集團、孩之寶集團以及日本的世嘉公司等。 

 由於外需市場回落、國內生產成本上升，人民幣匯率變化等原因，中國玩具出口面臨諸

多壓力，開發內需市場越來越被企業重視。內地本土的玩具與國際品牌相比有較大的價

格差距，因此在中低檔市場有很強的競爭力，基本壟斷了一般的批發市場和小商小販等

銷售管道。 

 雖然中國的玩具製造業是典型的傳統 OEM 經營模式，但中國玩具製造業的模式已經開始

發生一定變化。中國玩具業一些企業開始重視自主研發，一批具有自主知識產權及品牌

的行業骨幹企業正在成長起來，如「奧迪雙鑽」、「藍貓」、「好孩子」、「美斯達」、

「驊威」。在珠三角的玩具企業，也開始嘗試轉型，有意識的把自己的經營策略逐步轉

移到價值鏈的其他環節，比如市場行銷、產品研發等。 

三、銷售管道 

 傳統玩具銷售管道主要有：一是大型商場，以銷售中高檔、國際大品牌玩具為主；二是

超市賣場，是中低價位玩具的重要賣場；三是批發市場。近年來，專賣店、加盟連鎖等

正在發展，如玩具反斗城、愛就推門、樂友、麗家寶貝等不斷湧現。網上銷售等新型玩

具銷售管道也快速發展壯大。 

 近年來，玩具企業紛紛進駐迅速崛起的電子商務平台。據天貓表示，孩之寶、芭比娃娃、

玩具反斗城、日本萬代等多個玩具類品牌已進駐天貓母嬰館。同時，網上平台也有效地

為國外品牌開拓了中國市場。  

四、進口及貿易法規 

 中國對享有最惠國待遇的國家和地區的玩具類產品徵收零關稅。 

 《進出口玩具檢驗管理規定》規定：進口布絨玩具、機械玩具、電動玩具、塑膠玩具、

充氣玩具、木制玩具、童車以及列入《種類表》內的其他進口玩具必須逐批實施檢驗，

未經檢驗合格的，不准銷售、使用。 

 

小結: 

玩具槍市場較特殊，目標市場相對較小，中國玩具市場相對龐大，黃國維岳父的公司，可用

既有的生產線轉型，台灣為設計總部，中國製造，進軍中國網購市場，以現在每年 500 萬的

淨利為基底，由年輕人再創高峰。 

 

總結: 

分析兩個產業的市場，以中國為市場是最佳的策略，momo 與格立兩間公司目前的定位及現況，

皆有衰退之象，要守成不易，只有再創新一途才有機會。建議黃國維先生先到 momo 公司上班，

薪資可以增加 10000 元，有助於婚姻前後的開銷費用，運用現有設計師設計服裝，新增網購

銷售通路增加營收。 
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玩具槍市場短暫時間內不會有太大變化，且陳靚有一定的接單經驗，尚且可以維持格立公司

的營運，父母退休一樣可以放心交給陳靚經營，至於何時轉型再回到玩具市場，可以讓黃國

維將 momo 公司轉型網購之後，再藉網購的經驗與陳靚合作，此舉安排，可以將兩間公司同時

維持，時間安排較妥。 
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3.結婚前後財務分析 

1. 婚禮的費用估算 

結婚費用參考表 

 

「訂婚」、「結婚婚宴」、「蜜月」，是包含了一大筆花費的大花費，哪些部份該如何籌劃，節省

不必要的開支花費，都需要認真計算。當然,即使是一樣的結婚流程，由於新人們的思考和追

求各有不同的心思，因此婚禮要以哪種形式來進行，左右了婚禮花費的關鍵，一定要注意! 

雖說結婚需花費數十萬甚至百萬以上，但並非意謂最初手上存款一定需有這個數目才能結

婚。重要的是「如何明確掌握各個收支的時點」及如何有效進行「金融規劃」，如此縱使現

在手頭上沒什麼存款，依然可以實踐夢想中的婚禮！結婚是人生的大事，但不能為了一個婚

禮”傾家蕩產”唷!結婚固然重要，但未來兩個人共同要牽手走過的，是生活！ 

結婚資金概算表 - 第一銀行First Bank 

 

https://www.google.com.tw/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=6&cad=rja&uact=8&ved=0CD8QFjAF&url=https%3A%2F%2Fwww.firstbank.com.tw%2FA2_6_8_7.action&ei=Wdw9VJiILMGiugTClYDoCA&usg=AFQjCNFlxu-0_EwdVX-fFVXLksUzvBUauw&sig2=PELbf4TsfWRpQ1FGdzD2yg
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2. 教育基金準備分析 

 

曾有金融業者調查，七成父母都想提早幫孩子準備教育基金，但實際上只有五成開始準備；

更有七成家長沒把握能夠存到目標的七成。 專家看法是，存教育基金是場馬拉松，比的是耐

力，沒有一般人想像中的困難。只要掌握好以下原則，相信許多父母都可以輕鬆達成目標。 

 

黃國維夫妻倆要生 3個小孩，預計要準備 1600 萬左右。 

 
 提早準備是輕鬆的唯一原則 

 一定要「專款專用」 

 慎選投資標的，保守估計教育基金報酬率 

 給自己買保險 
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台灣父母平均花 5.8 年籌畫子女大學費用 

根據匯豐集團統計，台灣父母平均花費 5.8 年的時間，來籌措子女的大學教育費用，是大中

華區中費時最長的。不過與第一名的巴西，所需時間 10 年相比，則顯得少了許多。此外調查

也發現，近半數的台灣父母相信小孩的教育是他們最好的投資，同時也有超過半數的父母認

為他們應該早點開始儲蓄教育費用的規劃。 

 

建議父母必須儘早開始籌劃，並確保子女教育是他們長遠財務計劃的重要部分。儘早開始規

劃讓父母有更多的餘裕進行財務上的調整，也有機會利用時間的複利效果增加投資或儲蓄的

準備。 

 

 

3.黃媽媽退休準備 

 

「台灣人面臨的是高齡化及少子化的雙重夾擊。」財金智慧教育推廣協會理事長楊子江語重

心長地說，並呼籲對於退休金的準備，政府、家庭或個人及企業三方面同等重要，且缺一不

可。 

黃媽媽面臨法定退休 65 歲的時間還有 9年，退休後的生活品質需要現在就檢視相關退休金來

源及金額，並做必要的調整，而王國維也需預作媽媽退休後的養老金規劃，越早準備越好。 

退休後生活費較退休前高出 15%，平均每月生活費達 2.47 萬元，男性略高於女性。以平均餘

命 80 歲計算，若在 61 歲退休，在每月基本花費 2.5 萬元下，民眾必須準備 600 萬元退休金。

如果 25 歲開始存錢，每個月需準備 9,135 元，如果 45 歲才開始，每個月就得準備 24,719 元

才行。 

 

退休規劃試算表 

 

 

http://www.nownews.com/n/2013/11/14/1019584
https://www.google.com.tw/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=1&cad=rja&uact=8&ved=0CB4QFjAA&url=http%3A%2F%2Finvest.fubonlife.com.tw%2FMoneyCalc%2F0407_incpad.htm&ei=aOE9VL7ILtCkuQSmnYKoCg&usg=AFQjCNGkCwH7GHk0-GSwX12miNbbPfiRKQ&sig2=pWarVaplfUgt3bA-arZpPA
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4.財務資料分析、診斷與評估 

財務資料分析轉職前可能規劃狀況: 

目前薪水是黃國維唯一的收入來源，在結婚預算會消耗這幾年來的積蓄，所以規劃從零開始，

並先以保障加強為主，婚後雙方提撥的共同基金帳戶是將來養兒育女的預備帳戶(1600 萬)，

規劃已長期分散投資為主。 

 

項次 收入項目 黃國維 陳靚 

1 月薪 46000 38000 

2 存款 320000 0 

3 保單價值準備金 585850 0 

MOMO 格立 
4 家業現況 

淨利 1980 萬 淨利 500 萬 

短期支出 

        

1 結婚費用 400000-600000 0 

  短期結餘 0 0 

長期支出/月 

1 投資型保單 10000 0 

2 夫妻共同帳戶 20000 20000 

3 醫療險加強保費 3000 2000 

4 退休金提撥  5000 0 

5 生前契約 3000 3000 

6 其它 5000 13000 

  小計 46000 38000 
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財務資料分析轉職後可能規劃狀況: 

 

項次 收入項目 黃國維 陳靚 

1 月薪 58000 38000 

2 存款 320000 0 

3 保單價值準備金 585850 0 

淨利 1980 萬 10% 格立 
4 MOMO 

198 萬/年 淨利 500 萬 

短期支出 

        

1 結婚費用 400000-600000 0 

  短期結餘 0 0 

長期支出/月 

1 投資型保單 10000 0 

2 夫妻共同帳戶 20000 20000 

3 醫療險加強保費 3000 2000 

4 壽險保額增加 3000 2000 

5 意外險保額增加 1000 500 

6 退休金提撥  10000 0 

7 生前契約 3000 3000 

8 其它 8000 10500 

  小計 58000 38000 

年終分紅規劃 

1 退休金提撥  1200000 0 

2 教育基金 780000 0 

  小計 1980000 0 

 

風險保障分析: 

1. 黃國維的保險規劃狀況，醫療險缺乏，正值青壯年打拼時期，一份完整的保險規劃不可少。 

2. 黃媽媽醫療保險的加強，對不斷延長壽命的台灣銀髮族是重要必須，也可減少黃國維的將

來負擔。 

 

轉職風險分析: 

1. 轉職後，黃國維的可運用資金增加，又有年度的分紅可以規劃足額退休金，先顧好 MMOMO，

強化自己的財務基礎，未婚妻家業格立暫交由未婚妻守成，如此進可攻退可守。 

2. 而最大的風險在於衣服市場因外在環境變化過快而導致盈利下降，所以需要另闢銷售通

路，增加能見度，所以網電市場是必須要進入的市場。玩具槍市場，因為有特殊目標客

群，所以不至於短時間內消失，加上格立有老客戶支撐，未婚妻隨父母遠赴歐美接訂單，

短期間營利尚且穩定。
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5. 擬定財務規劃建議書 

1. 保單規劃: 

保險是人類最偉大的發明，透過這樣的調整計畫，讓黃國維全力以赴，為了理想與目標拼搏，

為了全家人幸福勇往直前。黃國維轉職後，年薪為 270 萬，壽險保額最少 1300 萬起跳，才能

在風險發生時，維持家庭安全經濟 5 年以上。而家庭保費支出共 231096，佔年收入 8.59%，

尚屬合理範圍。 

 

黃國維         

計畫前 現有保單 保額 殘廢補助 月繳保費 

  投資型保險 800 萬 500 萬 10600 

增加 壽險 500 萬   2882 

  意外險 1510 萬   1244 

  醫療險 日額 9000   3210 

小計       17936 

 
陳靚          

計畫前 現有保單 保額 殘廢補助 月繳保費 

  投資型保險 0 0 0 

增加 壽險 500 萬   1289 

  意外險 1210 萬   889 

  醫療險 日額 8000   2180 

小計       4358 

 
黃媽媽         

增加 醫療險 日額 2000   1322 

小計       1322 

 
資料來源:Aia 友邦人壽建議書系統
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2. 生前契約規劃: 

 

 
 

在少子化與高齡化漸進的時代，你要留下愛還是留下債？為了留下愛，多數人們以保險作為

責任的表現，將保險作為生涯規畫中重要的一環。但在通膨炸裂、漲聲響起的現在，當年準

備留給家人的愛是否真能完整實現當初的美意？還是會被時代通膨或被不良業者以「孝心」

為名蠶食鯨吞？透過「生前契約」，不僅可以自己選擇信任又滿意的服務公司，更可以留給所

愛之人無負擔的愛。進而完整人一生中自出生、厚生、養生乃至於最後往生服務的全生涯規

劃。 

 

市場行情介於 18 萬-25 萬之間不等，可以用分期的方式購買，建議黃國維可以在轉職後，利

用年終紅利分紅幫家人及自己購入，確保人生最後一筆費用的安全。 

 

資料來源:內政部全國殯葬資訊入口網 

 

3. 教育基金規劃: 

計畫生三個小朋友，準備金額 1600 萬，20 年期間準備，以現在每個月 4 萬的帳戶，每年需

要 5%穩定獲利的工具，建議高收益債券是個選擇。 

高收益債券看起來和其他債券很類似，但長期走勢又與股市亦步亦趨，高收益債券的波動風

險相對也比股票來得低。在前景未明的投資環境之下，兼顧股債特性的高收益債券，為投資

人提供了一個相對較佳選擇。 

 

https://www.google.com.tw/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=2&cad=rja&uact=8&ved=0CCYQFjAB&url=http%3A%2F%2Fmort.moi.gov.tw%2Ffrontsite%2Fsearch%2FcompanyPublishAction.do%3Fmethod%3DviewCompanyList%26isPublish%3Dtrue%26siteId%3DMTAx%26subMenuId%3D403&ei=PQc-VKH4Ho3huQT2oIDgBA&usg=AFQjCNGvQh8mPSllEev4zjG9pmpg7A_XzA&sig2=XxKa8BqW-3WfMTNTlQLmJQ
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4. 退休金規畫: 

不論是黃國維夫妻本身，還是黃媽媽退休規劃，都需要一個穩健且安全的投資工具，並充分

分散風險，市場上金融工具甚多，其中最具未來特色的工具，即是林業。 

 

退休規劃需要時間，善加利用提供的試算檔案，隨時調整，且未得到充分黃國維退休計畫資

訊，因此不表列在此策畫書裡面。僅提供退休投資項目參考。投資試算 - 富邦投信 

 

最近幾年國外許多大型基金都陸續開始投資森林，若用專業投資用語則是投資「林木」

（timber），林木投資之所以能吸引這些大型機構法人砸錢投資，一個很重要的原因，就是林

木的價值能「與時俱進」。百達資產管理（Pictet Asset Management）專精於全球林業投資

的產品經理穆東（Alexandre Mouthon）解釋，「長期來看，投資林木的好處是，林木的價值

會隨著時間而增加。舉例來說，當你種下一棵樹時，至少必須等待 7 年才能收成。但等待愈

久，收成之後的價值會愈高！」 

https://www.google.com.tw/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=1&cad=rja&uact=8&ved=0CBwQFjAA&url=https%3A%2F%2Fwww.fubon.com%2Fasset-management%2Fmanagement_info%2F007info_compute_01.htm%3Fshow%3Dm4&ei=shA-VMDjBoifugSKr4LADQ&usg=AFQjCNGM37jSEKMUOgPAyYrF7Robd3tq4w&sig2=xIpSCpV3-pdbjAZqK6tCPQ
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在台灣的牛樟樹經濟價值更是所有經濟作物之冠，投資牛樟樹，同時兼顧幾項特點: 

 水土保持/環境保護/減緩暖化/國寶復育/文創保留/原鄉部落就業人口增加 

 牛樟樹的樹幹/樹枝/樹葉/呼吸/都是價值 

 

 

資料來源:林務局 

 

總結: 

財務策畫書，規劃都跟錢有關係，轉職建議是根據客觀分析，真正動作卻需要主觀，兩個選

項都是自己人，黃國維先生做決定需要勇氣與智慧，這非外人可以左右。 

婚姻前後的財務規劃要清楚明白，共同帳戶的投資標的要慎選，因為這帳戶牽涉到未來子女

的花費，最好保守估計。家業的繼承後，變數在於對市場變化敏銳度及應變能力，這都需要

再向長輩快速學習的地方。而保險規劃是最基礎跟最重要的，無法僥倖，尤其是企業負責人。

退休規劃從現在就要開始做，越早準備越輕鬆。 
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6.後續服務 

1. 我們建議您依序的執行方案，所有的方案執行前，請先與專案經理連絡，勿自行操作，

我會逐步協助您，完成規劃目標。 

2. 開始執行規劃後，我們會協助您追蹤檢視，並做調整修正。 

3. 每季會寄發財務報表及績效表供您參考，當然您也可以隨時透過上網查詢，也歡迎隨時

來電詢問。 

4. 很高興認識您，更希望能成為您的專案顧問。 
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補充資料: 

 

根據衛生福利部「國民醫療保健支出」最新統計資料，2012 年 50 歲以上人口數雖然只占總

人口數約 3 成，但醫療費用支出卻占全國人口醫療費用超過 6 成，且一旦跨過 50 歲大關，

每往上一個級距，每年所需醫療支出就跳增 3 萬元，年齡 50 至 59 歲民眾每人每年平均醫療

費用近 4.5 萬元，到了 70 至 79 歲的級距，每人每年平均醫療費用暴增逾 10.5 萬元。 

 

為免醫療花費吃掉退休老本，應優先做好健康醫療險規劃，最好一次擁有醫療、手術、癌症

和殘廢 4 大完整保障，並且是在實支實付和住院日額給付兩者當中，可以擇優給付的混合型

醫療險，以免因健保 DRGs 制度實施後，治療行為和住院天數縮短，影響日額給付。 

此外，台灣人雖然可以活到近 80 歲，但超過 65 歲，每 5.7 人就有 1 人因年老或疾病、意外，

失去自我照顧的能力，一旦面臨失能風險，平均照護時間高達 7.3 年，假設每月照護費用 2.5

萬元計算，為了因應長壽的失能風險，需準備的照護費用高達 220 萬元，不只在經濟上，對

一般家庭而言，是相當沉重的負擔，在心理層面上，如果是由家人照護，照護者平均每日睡

眠不到 6小時，長期下來也容易引發心情低落和容易生氣等心理壓力。 
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